CRAZY DIFFERENT

LEISTUNGSAUSWEIS RENE GUT SUSINESS ConEMES

1990 - 2002

René Gut konnte mit dem Team und als Customer Marketing Director sowie Mitglied der Geschaftsleitung bei der
Diageo SA den Profit um 500% optimieren. In dieser Periode wurden in der Schweiz 42 Millionen und europaweit
800 Millionen Smirnoff Ice Flaschen verkauft und gleichzeitig wurden die Classic Malts, Baileys und Captain Morgan
gewinnbringend aufgebaut.

2002 -2015

Zwischen 2003 und 2015 hat René Gut als CEO und spater als Inhaber der DIWISA SA den Profit verzehnfacht und

das Unternehmen als Marktleader positioniert. 97 Prozent vom ganzen Wachstum wurde dank Innovationen realisiert.
Mit diesen Innovationen wurde in den letzten 12 Jahren einen Umsatz von CHF 300 Millionen erwirtschaftet. So wurde
auch der Umsatz bei Jagermeister dank innovativen Weiterentwicklungen und einem speziellen René Gut Marketing-
konzept verzwanzigfacht.

Im Jahr 2002 haben wir die Trojka Vodka Linie international lanciert, welche heute in 42 Landern vertrieben wird.
Trojka ist die meistverkaufte Spirituose in der Schweiz und die meistexportierte Spirituose aus der Schweiz.

Im Jahr 2003 haben wir den Schweizer Premium Vodka Xellent auf den Markt gebracht und dabei alle Qualitats-
auszeichnungen und Design Preise erhalten, wo man weltweit erhalten kann. Heute ist Xellent in 35 Landern erhaltlich
und einer der exklusivsten Vodkas auf dieser Welt.

Im Jahr 2004 wurde die Grappa Linie Paesanella ins Leben gerufen und heute ist der Brand der meistverkaufte
Grappa in der Schweiz.
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Im Jahr 2005 hat René Gut die Goccia d’Oro Linie ins Leben gerufen und spater mit Hugo erweitert. Heute ist Goccia
d’Oro der meistverkaufte Prosecco in der Gastronomie.

Im Jahr 2006 wurde die Weltneuheit Splitz lanciert. Dies ist ein Zweikammer Shot und somit wurde eine neue
Getrankekultur erweckt.

Im Jahr 2007 hat René Gut Trojka Energy und das BodyStyle erfunden. Mit diesen zwei Produkten wurde ein
Bruttogewinn von CHF 52°000°000 erwirtschaftet.

Im Jahr 2008 wurde Trojka Green lanciert. Dies war die erfolgreichste Spirituoseneinfuhrung der letzten 50
Jahren.

Im Jahr 2010 wurden die Original Willisauer Likore erfunden und zusammen mit den OW Fruchtspirituosen einen
Jahresumsatz von CHF 48°000°000 realisiert.

Im Jahr 2012 hat René Gut das Ambassadoren Marketing und das QDVPPP System in das Unternehmen gebracht.

Im Jahr 2013 hat René Gut mit dem Team TROJKA Devil und Freak erfunden und konnte bereits nach 18 Tagen
den Breakeven erreichen.

Im Jahr 2014 haben wir weitere Wellnessgetranke und ein Anti Hangover Getrank erfolgreich in der Schweiz etabliert.

Im Jahr 2015 hat René Gut mit seinem Sohn Yannick mit der Crazy Different Consulting GmbH das Empfehlungsmarketing
und «Erfolg durch Leidenschaft»-System ins Leben gerufen und diverse Referate und Workshop’s in Europa durchgefuhrt.
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